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Complex en juridisch proces?
Niet met 3A4! Durf contact te maken met
de markt voor kwalitatief betere offertes.

Hoe is 3A4 anders?

X Lange programma’s van eisen v Korte, leesbare en toegankelijke
documenten
% Juridische e-mails v Direct contact en dialoog tussen

de markt en behoeftesteller

% Aan tafel met de accountmanager v Aan tafel met de belangrijkste
sleutelfiguren
X Leverancierscontact bij contract v Vroeg in het proces contact met de
marktpartijen
% Dichtgetimmerde gunningstechnieken v Gunnen zonder beoordelingsmodel
X Proces en juridische voorwaarden v Inhoud staat centraal
staan centraal
% Transactioneel v Wederzijds begrip
% Vooral gunning uit gewoonte v Hoogwaardige offertes en een
betere match
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+ Het unieke 3A4 template moedigt aan om bij de kern van de aanbesteding
te blijven

+ Een voorlichtingsbijeenkomst met leveranciers voor warm contact
gedurende het proces al vanaf het begin

« Werken met concept offertes

+ Dialoogrondes, op basis van de concept offertes
+ Geen uitgebreide nota’s van inlichtingen

+ Evalueren met elkaar, maar ook met de markt

Meerwaarde van 3A4

+ Eén aanjager en inkoop eerder + Kortere doorlooptijd met
aan tafel verhoogde kwaliteit

+ Korte en begrijpelijke - Sterke afname van klachten
documenten zonder dubbellingen en rechtzaken

+ Beperkte PVE's « Correcte contracten zonder

» Nauwelijks vragen tijdens het teleurstellingen

aanbestedingsproces
gsp ( L Planning is key )

3A4 is altijd maatwerk op zowel organisatie- als op aanbestedings-niveau

Meer dan een set formats

Nieuwsgierig?
Neem contact op!
+ Vakbekwame professionals maken het verschil, mail naar

de methode ondersteunt hen daarbij

4 info@f-fort.nl

+ De praktijk bewijst de impact van de menselijke

factor
+ Zonder mindset-shift blijft het slechts theorie VERANDERING
« Van methode naar interne transformatie VRAAGT F-FORT

+ Een veilige werkomgeving is een must



